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COMMUNIQUE DE PRESSE 
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EDMOND DE ROTHSCHILD INVESTMENT PARTNERS PROCEDE AU 

PREMIER CLOSING DE WINCH CAPITAL 2 A 175 MILLIONS D’EUROS, AU-DELA DE L’OBJECTIF ANNONCE 

 
Edmond de Rothschild Investment Partners a procédé le 30 juin 2009 au premier closing de 
son fonds de capital développement Winch Capital 2,  à hauteur de 175 millions d’euros. Ce 
montant initial dépasse d’ores et déjà la taille de  Winch Capital 1 (165 millions d’euros), levé en 
décembre 2005 par la même équipe. 
 
Pierre-Michel Passy, Président de Edmond de Rothschild Investment Partners déclare : « Dans une 
période délicate pour le Private Equity, la  levée de ce nouveau fond, à 175 millions d’euros, et ce, 
trois mois seulement après l’ouverture de la période de commercialisation, témoigne de la confiance 
renouvelée que nos investisseurs placent dans notre équipe et dans sa capacité à accompagner la 
croissance des entreprises au sein de ses portefeuilles. Les performances historiques obtenues dans 
nos fonds de Capital-Développement et notre accès à de nombreuses opportunités d’investissement 
ont été des éléments majeurs dans le succès de cette levée. Nous visons désormais un second 
closing en octobre 2009 autour de 200 millions d’euros et un closing final tout début 2010 d'un 
montant maximum de 250 millions.» 
 
Avec cette levée, l’équipe de Winch Capital 2 a su capitaliser sur plusieurs facteurs clés de succès :  

• La confiance confirmée d’une base de souscripteurs institutionnels français, tels que CNP, MACSF 
ou Swiss Life qui, déjà présents dans la première génération, ont choisi de participer à ce nouveau 
fonds. 

• L’intérêt de nouveaux investisseurs de renom dont la Caisse des Dépôts (dans le cadre du 
dispositif France Investissement), BNP Assurances, OFI Private Equity, ainsi que des family office. 
Le tour de table sera élargi à des investisseurs, notamment étrangers, lors des prochains closing. 

• Une équipe expérimentée ayant entre 12 et 20 ans d’expérience dans le non-coté et qui a déjà 
traversé plusieurs cycles d’investissement. Siégeant au conseil d’administration de leurs 
participations, les membres de l’équipe de gestion s’impliquent fortement auprès des dirigeants. 

• Le choix des investisseurs d’orienter leurs fonds disponibles vers le segment équilibré et 
performant du Capital -Développement. Le renforcement des fonds propres de PME françaises et 
le financement de leurs projets de croissance font du Capital-Développement un outil économique 
et social incontournable. 

 
UNE STRATEGIE D’INVESTISSEMENT MISE EN PLACE AVEC SUCCES SUR WINCH CAPITAL 

Comme son prédécesseur, Winch Capital 2 sera partenaire d’entrepreneurs, actionnaires très 
significatifs de leur société, dans la mise en œuvre de leurs projets de croissance. Le fonds cible des 
entreprises rentables, établies sur leur marché, avec un chiffre d’affaires compris entre 20 et 250 
millions d’euros. Le fonds investira des tickets entre 5 et 15 millions d’euros dans ses participations. 

En travaillant en association avec l’entrepreneur sur de nombreux chantiers d’optimisation 
opérationnelle (entrée de managers clés, économies sur les achats, gouvernance, gestion du cash), le 
fonds aidera l’entreprise à franchir un palier en croissance organique et/ou en croissance externe.  

A titre d’exemple, la croissance annuelle moyenne des sociétés de Winch Capital 1 a été de 18,5% 
entre 2006 et 2008, dont la moitié au travers d’acquisitions. Une société sur deux de ce portefeuille a 
réalisé au moins une acquisition durant l’association avec Winch Capital. 
Dans un contexte où les opportunités de consolidation de leur secteur seront nombreuses, les PME 
solides, épaulées par un fonds comme Winch Capital 2, constitueront des plateformes idéales. 
Bénéficiant d’un levier financier modéré, ces sociétés seront à même de saisir rapidement les 
opportunités de croissance. 
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A propos de Edmond de Rothschild Investment Partner s 

Devenu une référence en France pour l’investissement minoritaire en non coté, Edmond de 
Rothschild Investment Partners gère aujourd’hui 700 millions d’euros autour de trois équipes 
spécialisées, associées au capital de leur société de gestion : Capital-Développement, Sciences de la 
Vie et Fonds Communs de Placement dans l’Innovation.  

La société de gestion est composée de 15 professionnels de l’investissement cumulant une forte 
expérience dans le Private Equity et dans l’industrie.  

Avec Winch Capital 1 et 2, Edmond de Rothschild Investment Partners s’affirme comme un des 
intervenants majeurs du Capital-Développement avec près de 350 millions d’euros sous gestion dans 
ce segment. 

(site : www.edrip.fr)  

 

 

A propos de La Compagnie Financière Edmond de Roths child 

Branche française du Groupe LCF Rothschild, La Compagnie Financière Edmond de Rothschild 
Banque assure depuis plusieurs années son succès grâce à une stratégie de spécialisation sur les 
métiers de la gestion d’actifs et de la banque privée.  

Intervenant historique de l’investissement dans les  sociétés non cotées, la Banque gère à 
l’issue de ce dernier closing, près de 1,8 milliard  d’euros dans le domaine du private equity, 
principalement à travers un holding, présidé par Je an-Hervé Lorenzi, et ses trois filiales 
spécialisées, dont Edmond de Rothschild Investment Partners. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


